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Preface
AN INTRODUCTION TO MICROECONOMICS
The objectives of the course are to learn and to apply in practice the following:
· Key concepts of the economic theory;

· Various methods and theories of economic analysis including the analysis of economic models;

· Various factors influencing the economic activity both at the micro- and macroeconomic level;

· Basic concepts of micro- and macroeconomics;

· Major characteristics of various market structures, their advantages and disadvantages;

· Behaviour of consumers and producers;

· Main forms of business ownership;

· Basics of micro- and macroeconomic policy, economic growth and efficiency;

· Basic issues of international economics and its applications in the real world;

· Essential economics terminology both in the Russian and in the English languages;

· Skills of academic bilingual competence: reading and speaking comprehension in economics in Russian and in English.

Общие положения
ВВЕДЕНИЕ В МИКРОЭКОНОМИКУ (на англ. языке)
Цели курса:
· Изучить основные понятия и законы экономической теории и уметь применять их на практике;

· Уметь отличать и использовать различные методы и теории экономического анализа, в том числе владеть навыками построения и анализа экономических моделей;

· Уметь выявлять и оценивать влияние различных факторов экономической деятельности на микро- и макроуровне;

· Знать основные концепции микро- и макроэкономической

· теории;

· Изучить характеристики основных моделей рынка, знать их достоинства и недостатки;

· Иметь представление о поведении потребителя и производителя в той или иной рыночной ситуации;

· Иметь представление о видах и формах хозяйственной деятельности;

· Освоить основы микро- и макроэкономической политики,

владеть понятиями экономического роста и экономической эффективности;

· Познакомиться с базовыми вопросами мировой экономики как в теоретическом, так и в прикладном плане;

· Овладеть базовой англо- и русскоязычной терминологией вышеназванных разделов экономики.

· Получить навык чтения экономической литературы как на русском, так и на английском языках.

Module 1
ECONOMICS AS A SCIENCE
Key words
definition – определение
formulate – формулировать
scarce resources – редкие (ограниченные) ресурсы commodity – товар
distribute – распределять
business executive – управляющий директор, топ-менеджер causes and consequences – причины и следствия inflationary – инфляционный
rational – рациональный, разумный
run (a business) – управлять (фирмой), руководить (бизнесом) production and consumption – производство и потребление particular item – отдельный предмет
behaviour – поведение
level – уровень
methodology – методология
derive (a principle) – выводить (принцип) applied economics – прикладная экономика prediction – предсказание
economic theory – экономическая теория
generalization – обобщение
quantitative – количественный
average – средний показатель
household – условная семья
economic model – экономическая модель
deduction and induction – дедукция и индукция
positive and normative statements – позитивные и нормативные утверждения
simplify – упрощать
variable – переменная величина
constant – постоянный
purchase – покупать, покупка
income – доход
assumption – аксиома, допущение
other things being equal – при прочих равных условиях micro- and macroeconomics – микро- и макроэкономика management – менеджмент marketing – маркетинг
finance – финансы и денежное обращение accounting – бухгалтерский учет logistics – логистика
research and development (R&D) – НИОКР (научно-исследовательская и опытно-конструкторская работа)
After studying this module, you should be able to answer the following questions:
1. What is economics about?

2. How should we study economics? What is the character of methodology of economics?

3. What specific problems and limitations might we encounter in studying economics?

4. What is meant by an economic theory and how economic theories are developed by building and testing economic models?

5. What is the difference between microeconomics and macroeconomics?

6. How can you distinguish positive and normative statements?

The subject of economics
There are many definitions of economics. One of them was formulated by Paul Samuelson, a prominent American economist and the author of textbooks on economics which have been used by economics students all over the world for decades:
Economics is the study of how societies use scarce resources to produce valuable commodities and distribute them among different people.
Economics is a science. However it is of practical value in business. An understanding of the overall operation of the economic system puts the business executive in a better position to formulate policies. The executive who understands the causes and consequences of inflation is better equipped during inflationary periods to make more intelligent decisions than otherwise. Indeed, more and more economists are employed by corporations. Their job? To gather and interpret economic information upon which rational business decisions can be made.
In spite of its practical benefits, however, the students must be warned that economics is an academic subject. Unlike accounting, advertising, corporation finance, and marketing, economics is not primarily a how-to-make-money area of study. A knowledge of economists may be helpful in running a business or in
managing one’s personal finances, but this is not its primary objective. In economics, problems are usually examined from the social, not from the individual point of view. Production and consumption of goods and services are discussed from the viewpoint of society as a whole, not from the standpoint of one’s own personal financial benefits.
Economics is concerned with the following:
1. The production of goods and services: how much the economy produces; what particular combination of goods and services; how much each firm produces; what techniques of production it uses; how many people it employs.

2. The consumption of goods and services: how much the population as a whole spends (and how much it saves); what pattern of consumption is in the economy; how much people buy of particular items; how people’s consumption is affected by prices, advertising, fashion and other factors.

As individuals want more than they can have, this makes them behave in certain ways. Economics studies that behaviour of people as consumers of various goods and services. The society as a whole faces the similar problem, so economics also studies the behaviour of producers (firms), and of governments which can influence the level of production and consumption as a whole.

Methodology
What do economists do? What procedures do they employ? The economist must first gather the facts which are relevant to consideration of a specific economic problem. Then the economics puts this collection of facts in order and summarizes them, and finds

out a principle concerning the way individuals and institutions actually behave. Deriving principles from facts is called “economic theory” or “economic analysis”. Finally, the genera l knowledge of economic behavior which economic principles provide can then be used in developing policies for correcting or avoiding the problem. This final aspect of the field is called “applied economics” or “policy economics”. In this way economic theory serves as the basis for economic policy. Economic principles are extremely valuable as predictive devices. If some undesirable event (such as unemployment or inflation) can be predicted or understood through economic theory, we may be able to influence or control the event, or prepare for it. Ability to predict a rainstorm does not give us control over the weather, but it does permit us to prepare for it by carrying a raincoat and an umbrella.
Picture 1.1 Economic analysis.
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Facts
Economics is concerned with gathering the facts relevant to a
specific problem of the economy
Principles or theories
Theoretical economics involves generalizing about
economic behaviour
Policies
Policy economics is concerned with influencing economic
behaviour or its consequences
Economic principles are generalizations and characterized by imprecise quantitative statement. Economic facts are usually diverse; some individuals and institutions act one way and some another way. Hence, economic principles are stated in terms of averages. For example, when economists say that the average household earned an income of $22,390 in 1981, they are making a generalization. It is recognized that some households earned much more and many others much less. Yet this generalization, properly handled and interpreted, can be very meaningful and useful.
Economists try to find economic principles by building models. The predictions of the models form the basis of economic theories. The theories can be tested by comparing the predictions of the models with the facts of the real world.
What methods are used by economists to develop their theories?
Induction and deduction
Induction takes place when accumulated facts are arranged systematically and analyzed so as to permit the derivation of principle. Deriving principles of facts we are describing the inductive or empirical method.
The other method is called deductive or hypothetical. For example, economists may say that it is rational for consumers to buy more of a product when its price is low than when its price is high. Such untested principle is called a hypothesis. The validity of this hypothesis can be tested by the systematic and repeated examination of relevant facts. Thus, the deductive method goes from the general to the particular, from theory to facts. Most economists
view deduction and induction as complementary, rather than opposing, techniques of investigation.
All sciences are careful to distinguish between two types of statements: statements about what is or was or will be – positive statements; and statements about what ought to be – normative statements. Thus, positive economics investigates the ways in which economic agents seek to achieve their goals. It deals with facts and is free from subjective opinions. For example, ‘The unemployment rate is 7%’.
Normative economics makes suggestions about the ways in which society’s goals might be more efficiently realized. For example, ‘The unemployment should be lowered’.
Economic models
When economic science discovers a relationship between two or more things, then a model can be designed. Economics uses economic models to explain economic processes which are so complex in the real economy that models become useful.
A model is a simplified picture of reality that tells how some things influence other things. And various simplifying assumptions are used. For example, “other things being equal” assumption:
In constructing their generalizations, economists as well as other scientists make use of the ceteris paribus (Latin) or 'other things being equal’ assumption. That is, they assume all other variables are held constant except the one under consideration. To illustrate: If economists want to focus on “the price of product X – purchases of product X” relationship, they assume that only the price of product X varies, and all other factors which may influence the
amount of product X purchased are constant, such as the prices of other products, consumer incomes, tastes, fashion, etc. Exactly what is an economic model?
An economic model is the same thing as an economic theory or principle or law. Economists talk about the “principle of diminishing marginal utility” and the “law of demand” and the “theory of the firm”. All these are models: statements of “what causes what” and “what would happen if…”. A model can be represe nted in three ways:
· verbally (in words)

· graphically (in graphs and diagrams)

· mathematically (equations)

There   are   two   levels   of   the   economic   analysis:

microeconomics and macroeconomics.
Microeconomics deals with the problems that consumers and firms face in their economic activity. Microeconomics also studies the way that individual markets work and the detailed way that government activities such as regulations and taxes affect individual markets. Much of microeconomics focuses on trying to understand what factors affect the prices and quantities traded in individual markets.
Macroeconomics deals with the economy as a whole. It is concerned with the economy of a country and regulation of the economy by the governments. In particular, it studies the overall values of output as a whole, of unemployment and of inflation.
The division is useful because what is rational for the individual firm or household is not necessary rational when considering the whole economy.
Applied economics includes the following: management, marketing, finance, accounting, logistics, to name just a few.
А КАК ЭТО ПО-РУССКИ?
Методология экономического анализа.
 Занимаясь экономическим анализом, экономисты могут идти как от фактов к теории, так и от теории к фактам. Иными словами, они используют индуктивный или дедуктивный методы анализа.
Индуктивный метод предполагает выведение принципов из фактов. Процесс начинается с накопления фактов, которые затем систематизируются и анализируются, и на этом основании делается обобщение и выводится принцип. Индукция идет от фактов к теории, от частного к общему.
Дедуктивный метод используется тогда, когда процесс осмысления проблемы начинается с выдвижения гипотезы на теоретическом уровне, а затем гипотеза проверяется на практике, и если факты ее не подтверждают, то такая гипотеза отвергается.
Дедукция и индукция представляют собой не противостоящие друг другу методы, а взаимодополняющие методы исследования, позволяющие выводить экономические принципы.
Общее представление об экономическом поведении, которое формируется на основе экономических принципов, может затем быть использовано для выработки мер или решений, обеспечивающих исправление или устранение проблемы. Этот процесс иногда называют экономической политикой.
· экономической науке принято разделять два типа утверждений. Утверждение « Уровень инфляции составляет 9%» является позитивным, а утверждение « Следует принять меры по снижению инфляции» является нормативным. Соответственно, позитивная экономика имеет дело с фактами,

· нормативная – с оценочными суждениями и рекомендациями.
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ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ШКОЛЫ Меркантилисты, физиократы, классическая политэкономия, марксизм, кейнсианство, неоклассическое направление, институционализм, неокейнсианство и др.



ПРИКЛАДНЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ НАУКИ Менеджмент, маркетинг, финансы и денежное обращение, бухгалтерский учет, логистика
ЭКОНОМИЧЕСКУЮ ПОЛИТИКУ
Прокомментируем отдельные элементы представленной схемы.
Методы познания
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Анализ – разделение объекта исследования на элементы;
· Синтез – соединение элементов объекта исследования воедино;

· Научная абстракция – использование моделей для экономического анализа.

Экономическая модель – теоретическое, графическое, схематическое описание, состоящее из двух или более переменных, которое:

1. описывает взаимосвязь между переменными;

2. отображает экономический результат этой взаимосвязи;

3. предсказывает, как влияют изменения значений переменных на экономический результат.

Прикладные экономические науки:
· Менеджмент – наука об управлении;

· Маркетинг – наука о процессе управления, связанный с определением и удовлетворением требований потребителей

путем проведения маркетинговых исследований и их удовлетворением;

· Финансы и денежное обращение – раздел экономики, занимающейся оптимизацией финансовых потоков;

· Бухгалтерский учет – один из видов хозяйственного учета. Это система непрерывного взаимосвязанного отражения средств и хозяйственных операций в денежной форме. Ведется по единым правилам и формам.

· Логистика – раздел экономики, занимающийся оптимизацией товаро- и грузопотоков (хранение и транспортировка). Например, процесс получения молока в

пакетах от момента выключения доильного аппарата до момента установки пакетов на полки в магазине, за исключением непосредственно производства – это логистика.

MODULE 2
BASIC CONCEPTS OF ECONOMICS
Key words
scarcity and choice – нехватка и выбор satisfy – удовлетворять
housing – жилье
available – доступный
factors of production – факторы производства input – вводимый ресурс
output – объем произведенной продукции, выпуск продукции amount – количество

labour – труд (фактор производства) natural resources – природные ресурсы capital – капитал

skills – умения, квалификация

equipment – оборудование

productivity - производительность

wage – зарплата

shareholder – акционер

opportunity costs – альтернативные издержки sacrifice – жертвовать, жертва

weigh up benefits and costs – взвешивать выгоды и издержки forgo – поступаться

revenues – поступления, доходы

allocation of scarce resources – размещение ограниченных ресурсов production possibility curve (frontier) – кривая (граница) производственных возможностей

data – данные (datum)

measure – мера, измерять

transfer – переводить, превращать

ever-increasing – всё возрастающий

properties – свойства
suitable – пригодный
unit of a good – единица товара
vertical
and
horizontal
axis
–
вертикальная и горизонтальная ось

координат (axes)

employment – занятость

unemployment – безработица

investment - инвестиции
technological advances – технологический прогресс
After studying this module, you should be able to answer the following questions:
1. What is the central economic problem faced by all individuals and societies?

2. What are the three fundamental questions of economics?

3. Why is it essential for people to make economic decisions?

4. What is meant by ‘opportunity cost’? How is it elevantr when people make economic choices?

The central economic problem is about scarcity and choice
Human wants are virtually unlimited whilst the resources to satisfy our wants are limited. The most pressing wants are food, housing, clothing and warmth. They have to be satisfied first. Advances in technology, however, have added new wants and brought about new ways of satisfying existing wants. For example, our wants for cars and television sets were unknown to previous
generations and the wants to travel, regarded as difficult in the past, can be satisfied easily because of many different types of transport.
At any time people in different countries of the world can produce only a limited amount of goods and services because the available resources are limited, or scarce. These resources or factors of production as they are often called are of three types:
Labour: all forms of human input, both physical and mental, into production. The labor force is limited both in number and in skills.
Natural resources: land and raw materials. They are inputs into production that are provided by nature. The world’s land area is limited, as are its raw materials.
Capital: all inputs that have themselves been produced, e.g. factories, machines, transportation and other equipment. All of them are also limited. Moreover, the productivity of capital is limited by the state of technology.
Three fundamental questions of economics arise because of scarcity and the need to choose between alternative uses of scarce resources.
1. What goods and services are going to be produced? For example, how many cars, how much wheat, how many rock concerts, how mush education, etc. The answer depends not only on resources but also on the needs: in Finland consumers need mare warm clothes because of the climate. In China consumers need more rice because it is traditional everyday food there.

2. How are things going to be produced? Resources can be used in different proportions. Labour-intensive production versus

capital-intensive production: In Brazil maize is grown with a lot of labour and limited capital, and in the Netherlands tomatoes are grown with a lot of capital and limited labour. In India electronic devices are produced in small workshops with relatively more labour than capital, and in Germany electronic goods are made with more capital and less labour than in India.
3. For whom are things going to be produced? How will the nation’s income be distributed? Historically there have been various answers: according to traditions and customs: in the primitive society hunters got the best food; according to the principle of equality: in the former communist-block countries; according to people’s ability to pay: in contemporary Russia. In answering this question, modern economics is more focused on the following aspects of the problem: What will the wages of farm workers, builders, accountants, teachers be? How much will pensioners receive? How much will go to shareholders?

Choice and opportunity cost
Choice involves sacrifice. The more food we choose to buy, the less money we have to spend on other goods. The more food a nation produces, the less resources there will be for producing other goods. In other words, production and consumption of one good involves the sacrifice of alternatives. The opportunity cost of something is what you give up to get it/do it. For example, if a farmer’s production is either 1000 tonnes of carrots or 2000 tonnes of potatoes, then the opportunity cost of producing 1 tonne of carrots is the 2 tonnes of potatoes forgone. Another example is from a student’s everyday life: the opportunity cost of buying a textbook is a
new pair of trainers you also wanted that you will have to go without. Consumers’ rational decisions involve choosing those goods that give you the greatest benefit relative to cost.
The same principles apply to firms when deciding what to produce. Rational choices are also needed in production. The problem is associated with the allocation of the limited resources. For example, should a car manufacturer open up another production line? A rational decision will again involve weighing up the benefits and costs. The benefits are the revenues that the firm will earn from selling the extra cars. The costs will include the extra labour costs, raw material costs, costs of component parts, etc.
To sum up, we can say that the basic economic problem is concerned with the allocation of scarce resources among competing and virtually unlimited wants of consumers in society. All nations have to decide in some way what, how and for whom to produce.
The production possibility curve
Now let us consider how the economic problem can be illustrated by means of a production possibility frontier, or curve in terms of graphics. This diagram is actually a graph. Like many diagrams in economics it shows a simplified picture of reality. The graph is based on the data shown in Table 2.1. We assume that Country A allocates all its resources – land, labour and capital – to produce just two goods, food and clothing. The table shows all possible combinations that could be produced over a year.
Table 2.1 Maximum possible combinations of food and clothing that can be produced in a given time period.
	Units of food
	Units of clothing

	(millions)
	(millions)

	8.0
	0.0

	7.0
	2.2

	6.0
	4.0

	5.0
	5.0

	4.0
	5.6

	3.0
	6.0

	2.0
	6.4

	1.0
	6.7

	0.0
	7.0


The information in the table can be transferred to a graph (Figure 2.1): units of food are measured on the vertical axis and units of clothing on the horizontal axis. The curve also shows all combinations of the two goods that can be produced. Figure 2.1 A Production Possibility Curve.
[image: image8.jpg]pErMCTp

“co 9001




	Units of food (millions)





	8
	w
	

	7
	
	

	
	x
	

	6
	
	

	
	
	


5
4
3
2
1
0
0
1
2
3
4
5
6
7
8
Units of clothing (millions)
For example, production could take place at point x, with 6
million units of food and 4 millions of clothing being produced.
Production cannot take place beyond the curve, for example, at point w: there are not enough resources to do this.
The fact that to produce more of one good involves producing less of the other is illustrated by the downward sloping nature of the curve. For example, the country could move from point x to point y in Figure 2.2. In doing so it would be producing an extra 1 million units of clothing, but 1 million fewer units of food. This diagram is to a large degree a simplification, but it still allows important principles to be illustrated. A production possibility curve illustrates the microeconomic issues of choice and opportunity cost. It also illustrates the phenomenon of increasing opportunity costs.
Figure 2.2 Increasing opportunity costs.
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	Units of food (millions)





	8
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	X
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	1
	
	
	Y
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	
	
	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	2
	
	
	
	
	Z
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	1
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	

	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Units of clothing (millions)
As production moves from point x to y to z, the amount of food sacrificed rises for each additional unit of clothing produced. The opportunity cost of the fifth million units of clothing is 1 million units of food. The opportunity cost of the sixth million units of clothing is 2 million units of food. In other words, as the country produces more of one good, it has to sacrifice ever-increasing amounts of the other. The reason for this is that different factors of
production have different properties. People have different skills. Land differs in different parts of the country. Raw materials differ, and so on. Thus as the nation concentrates more and more on the production of one good, it has to start using less and less suitable resources.
Making a fuller use of the resources
If not all the resources are used in the country, the nation will be producing at the point inside the curve (Figure 2.3), say, point v. The economy is producing less of both goods than it could possibly produce. The reason may be unemployment. By increasing employment the nation could move out on the curve: to point x or y. It means it could produce more clothing and more food (proportions will be different).
Figure 2.3. Macroeconomics and the production possibility curve.
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In Figure 2.3. we are not concerned with the combination of goods produced (a microeconomic issue), but with the issue whether
the total amount produced is as much as it could be (a macroeconomic issue).
The production possibilities of a nation are likely to increase over time. For example, investment in a new plant and machinery will increase the stock of capital, new raw materials may be discovered; technological advances are likely to take place. Labour is likely to become more productive through education and training. This growth in potential output is illustrated by an outward shift in the production possibility curve. This will allow actual output to increase: for example from point x to point x1 (Figure 2.4)
Figure 2.4 Shifts in the PPC from now to 5 years later.
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А КАК ЭТО ПО-РУССКИ?
Экономические проблемы
Два факта охватывают всю проблему экономики:
1. Материальные  потребности  людей  и

общества в целом безграничны и неутолимы.
2. Экономические ресурсы, то есть, средства

для производства товаров и услуг,  ограничены или

редки.
Классификация основных производительных ресурсов, или факторов производства:
Труд – все физические и умственные затраты людей в процессе производства товаров и услуг.
Природные ресурсы – земля и природное сырье, данные нам природой.
Капитал – все произведенные средства производства (машины, оборудование, компьютерные программы), используемые для производства товаров и услуг и доставки их потребителю. « Капитал» не подразумевает деньги, так как деньги сами по себе ничего не производят, хотя и используются для приобретения средств производства.
Предпринимательство – желание и способность предпринимателей реализовывать новаторские решения, связанные с производственной деятельностью и характеризующиеся риском.
Основные вопросы экономики:
1. Что производить? Ограниченность ресурсов определяет альтернативный характер их использования.

2. Как производить?  Это принятие решений о том,  как

комбинировать ограниченные ресурсы и какие технологии применять для производства благ.

3. Когда производить? Какой объем ресурсов использовать для текущего потребления, а какой для будущего? Какую

часть текущего дохода использовать на потребление благ сегодня, а какую для финансирования капиталовложений,

чтобы повысить производительность и более эффективно удовлетворять потребности в будущем?

4. Для кого производить? В каждом обществе

распределение произведенных благ между людьми зависит от решений, влияющих на доходы (зарплата, проценты, дивиденды), налоги и получаемые от правительства платежи (трансферты: пенсии, пособия по безработице, по уходу за ребенком, в связи с болезнью и т.д.).
Графической иллюстрацией проблем выбора между производством тех или иных благ, эффективности использования ресурсов и технологии, служит кривая (граница) производственных возможностей (КПВ).
Модель КПВ проста, так как основывается на следующих допущениях:
1. В стране производится только два вида продукции.

2. Величина ресурсов неизменна.

3. Одни и те же экономические ресурсы могут использоваться для производства обоих видов товаров.

4. Отдельные ресурсы более пригодны для производства одного товара, а другие для другого товара.

5. Технология производства данных товаров в данном периоде неизменна.

Рисунок 2.1 Кривая производственных возможностей.
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Альтернативная стоимость – это стоимость упущенных возможностей, то есть, стоимость количества не произведенного блага, вследствие увеличения производства другого блага. Иногда альтернативную стоимость называют      вмененными      издержками. Альтернативная стоимость товара Х при производстве  дополнительных  единиц  этого товара увеличивается. Это явление называется законом увеличения альтернативной стоимости. Это связано с тем, что по мере увеличения объемов производства, будут вовлекаться все менее пригодные для этого ресурсы, в результате, производство каждой последующей единицы товара Х будет требовать отказа от производства все большего количества единиц товара У.
Для измерения альтернативной стоимости Х через У применяется предельная норма замещения или трансформации (marginal rate of substitution MRS. or marginal rate of transformation MRT), которая равна угловому коэффициенту (тангенсу угла наклона) в соответствующей точке КПВ, умноженной на (-1):
MRTxy = -
Y/
X.
Умножение на (-1) необходимо, так как увеличение производства Х возможно только за счет отказа от производства У. MRTxy увеличивается по мере спуска по КПВ, что иллюстрирует закон увеличения альтернативной стоимости и выпуклость КПВ.
Экономическая эффективность – это такое положение, при котором невозможно произвести ни одного изменения, ведущего к более полном удовлетворения потребности одного человека, не нанося ущерба удовлетворению желаний другого. (эффективность по Парето, или оптимум по Парето).
Этот принцип широко применяется при решении любых задач, в частности, при решении вопроса « как производить», когда оптимизация означает улучшение одних показателей при условии, что другие при этом не ухудшаются, то есть, когда учитываются интересы всех составляющих систему подсистем.
Module 3
ECONOMIC SYSTEMS
Key words
wealth – богатство
set laws – устанавливать законы
govern – управлять
property rights – права собственности variety – разнообразие
command economy – командно-административная экономика market economy, or free enterprise, or laissez-faire – рыночная экономика
mixed economy – смешанная экономика invisible– невидимый
direction – направление, указание supply – поставлять, снабжать transmit – передавать adjust – регулировать
supply meets demand – предложение равно спросу equilibrium – равновесие
law enforcement – обеспечение соблюдения законов defence – оборона
fail – терпеть неудачу
social security – социальное обеспечение justice – правосудие
disposal of chemical and nuclear waste – утилизация химических и ядерных отходов
violence – насилие
government intervention – государственное вмешательство market forces – рыночные силы (спрос и предложение) demand curve – кривая спроса
supply curve – кривая предложения quantity – количество
public good – общественный продукт broadcasting – радиотрансляция
subsidize export industries – субсидировать экспортные отрасли monetary policy – кредитно-денежная политика, монетарная политика
fiscal policy – налоговая, фискальная, бюджетная политика
After studying this module, you should be able to answer the following questions:
1. What are the answers to the fundamental economic questions in a command, market and mixed economies?

2. What are the main economic functions of the state (government) in a modern economy?

3. What instruments does government use to intervene in the economy?

‘Economy’ is not the same as ‘economics’
Economics is a social science. An economy is the system according to which the money, industry and trade of a country are organized and its wealth which it gets from business and industry.
The economic system is a network of relations and organizations that implements the following:
· sets the laws and regulations that govern the economic activity;

· determines the property rights and ownership of factors of production;

· distributes the decision-making power over production and consumption;

· determines the answers to the three fundamental questions. There is a great variety in the way countries organize their

economies. But one central theme dominates: Should the economy rely primarily upon the private market or upon government commands to answer the fundamental questions of what, how, and for whom to produce?
Economies fall into three major groups:
1. Command or planned economy

2. Free market economy

3. Mixed economy

In a command or planned economy direction is given by government bureaucracy that determines through a system of planning offices what goods are produced, how they are produced, and who gets the fruits of productive activity. Such planned economy existed in the Soviet Union and in the Soviet bloc countries.
A free market economy, or free enterprise, or laissez-faire (a French word for ‘let people do what they choose’) is the type when resources are allocated through markets, and governments do not intervene in economic decisions of production and consumption. Under the market system, firms buy factors of production and produce outputs, selecting inputs in order to maximize their profits.
Consumers supply factors of production and buy consumer goods to maximize their satisfactions.
The free-market economy is usually associated with a capitalist system, where land and capital are privately owned. Economic decisions are made by households and firms that are assumed to act in their own self-interest.
It is also assumed that individuals are free to make their own economic choices: consumers are free to decide what to buy with their incomes; workers are free to choose where and how much to work; firms are free to choose what to sell and what production methods to use. The resulting supply and demand decisions of firms and households are transmitted to each other through their effect on prices.
A mixed economy.
Most modern economies are mixed as they are partly regulated by market forces and partly by governments. When governments influence economic decisions of economic agents, we talk about government intervention in the economy. The degree and forms of intervention differ from country to country.
Market forces: supply and demand
Adam Smith advocated the principles of a free market economy with no government regulation. He called the market forces – supply and demand – an ‘invisible hand’ which can regulate the economy better than any governments.
Demand is the willingness and the ability of consumers to buy goods and services. In other words, demand is related to
people’s unlimited wants and influences consumers decisions what, how much and at what price to buy.
The demand curve is a graph which shows the relationship between the price of a good and the quantity of the good demanded. Price is measured on the vertical axis; quantity demanded is measured on the horizontal axis.
Figure 3.1 Demand curve.
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Supply is the willingness and the ability of producers to sell goods and services to consumers. In other words, supply is related to the limited resources that producers use as inputs and influences producers decisions what, how much and at what price to sell.
The supply curve is used to illustrate the quantity of a good that producers wish to sell at each price. Other things equal, when prices are high, the supplied quantity is high as well.
The concepts of demand and supply can be illustrated graphically.
Figure 3.2 Supply curve.
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The relationship between demand and supply in the free-market economy can also be illustrated graphically.
Figure 3.3 Demand and supply curves.
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Let us study Figure 3.3. The decisions of consumers (buyers) are represented by the demand curve (D) and the decisions of producers (sellers) are represented by the supply curve (S). Demand and supply are regulated through prices: the lower the price the more goods and services will be bought by consumers (demand curve). The higher the price the more goods and services will be
produced by producers (supply curve). Prices and quantities of goods ‘adjust themselves’ until supply meets demand and then we say that the market is in equilibrium (point E).
The role of the government
In addition to consumers (households) and producers (firms), there is also a third group of decision-makers: a government is an institute that redistributes income and wealth in the society and provides goods and services. The basic service provided by government is laws and a mechanism for their enforcement (courts and police forces). But governments also provide such services as national defence, health services, and many more listed below.
Governments play an important role in modern economies. In particular, they interfere with ‘market forces’ regulating the areas where the private sector and the market system fail. In particular, governments control the production of public goods, i.e. the goods that would not be provided by the free market. Governments implement and regulate various tasks in the following areas:
· Education

· Health care

· Housing

· Working conditions (working hours, child labour, minimum wages, and so on)

· Social security (unemployment and sickness benefits, old age pensions)

· Defence (the armed services - army, navy, airforce)

· The police, the justice system, prisons, and so on

· Public transport (trains, buses, and so on)

· Traffic regulations (the driving test, speed limits, seat belts, the alcohol limit, parking restrictions, the size and weight of lorries and trucks, the safety of cars, and so on)

· Health, safety, and cleanliness regulations (concerning factories, shops, restaurants, food, medicines, the disposal of chemical and nuclear waste, and so on)

· The sale of alcohol, drugs, guns, and so on

· The press, broadcasting, the arts, entertainment, and the freedom of expression (concerning sex, violence, politics, and so on)

Moreover, governments help domestic producers to compete with foreign firms by subsidizing export industries and by helping domestic firms to enter new export markets. One of the main tasks of any government is also to implement monetary policy and a fiscal policy. We will study these macroeconomic issues later.

А КАК ЭТО ПО-РУССКИ?
Типы экономических систем
В  зависимости  от  того,  каким  образом решаются основополагающие вопросы экономики относительно распределения и контроля над [image: image1.jpg]
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 ресурсами, другими словами, что, как и для кого производить те или иные товары и услуги, экономические системы подразделяются на командно-административную, рыночную и смешанную.
· странах с командно-административной экономикой

ресурсы распределяются правительственными органами централизованно, другими словами, центральные органы планирования и управления принимают решения о том что, как

· для кого производить. В реальном мире экономика не может всецело полагаться на управление сверху, однако в странах

бывшего социалистического лагеря планирование было практически всеобъемлющим.

При свободной рыночной экономике правительство не вмешивается в вопросы производства, распределения и потребления производимых товаров и услуг. Все основные ресурсы полностью распределяются через рынки. Через рынки же взаимодействуют все основные участники рынка: условные семьи (потребители товаров и услуг), с одной стороны, и фирмы (производители товаров и услуг), с другой стороны.
Современные экономические системы промышленно-развитых стран представляют собой смешанный тип экономики, при котором производство, потребление и обмен товарами и услугами полагается, главным образом, на рыночные механизмы спроса и предложения, но со значительной долей государственного вмешательства. Абсолютное большинство экономистов соглашается с тем, что современная экономика не может полностью обойтись без правительственного регулирования, но оптимальный уровень государственного регулирования экономики продолжает оставаться проблемой, представляющей интерес для экономистов.
Экономическая роль государства
Государство выступает как важный субъект экономических отношений и представляет собой совокупность организаций, наделенных правом и  обязанностью устанавливать и защищать обязательные для других субъектов рынка условия экономической деятельности и перераспределять результаты их деятельности. Для эффективного функционирования рыночного механизма в смешанной экономике государству необходимо предотвращать монополизацию рынков и регулировать деятельность естественных монополий.
Таким образом необходимость участия государства в экономике обусловлена отказами рынка. Поэтому в современных экономических системах государство занимается решением множества проблем, в решении которых рыночный механизм не работает соответствующим образом. Армия, правоохранительные органы, строительство дорог, общественно-полезные исследования, - все это типичные сферы государственной деятельности, которые финансируются из правительственных фондов. Государство может также регламентировать некоторые виды деятельности, например, банковское дело. Государство также облагает налогами своих граждан, тем самым перераспределяя часть доходов с помощью трансфертных платежей.
Главная цель государственного вмешательства в экономику заключается в том, чтобы создать условия для политической, экономической и социальной стабильности развития общества.
Правительство выполняет в связи с вышесказанным следующие основные функции:
1. Производство общественных благ (например, поддержание общественного порядка, национальной безопасности, освещение улиц, установка и работа светофоров).

2. Устранение чрезмерного социального неравенства.

3.
Регулирование « естественных монополий». Суть регулирования состоит в том, чтобы предотвратить монопольное ценообразование. Естественная монополия возникает тогда, когда наиболее
эффективная
организация
производства возможна при функционировании единственного производителя, то есть, когда экономия от масштаба настолько велика, что производитель может максимизировать эффективность предложения, используя преимущества, связанные со снижением затрат на единицу произведенного товара. Таким образом, под экономией от масштаба понимается снижение средних затрат в долгосрочной перспективе благодаря увеличению объема производства.
4. Защита общества от « внешних эффектов», под которыми подразумевается не опосредованное рынком воздействие производства или потребления одного

субъекта на условия производства и потребления других субъектов. Среди отрицательных внешних эффектов производственной деятельности можно упомянуть

загрязнение окружающей среды промышленными отходами и шум от транспортных средств.

5. Поддержка макроэкономической стабильности.

6. Сглаживание циклических колебаний в экономике.

7. Создание и поддержание средств коммуникации и обеспечение доступа к информации.

Для выполнения вышеперечисленных функций правительство использует следующие экономические инструменты:
· Система налогообложения и дотаций.
· Расходы из бюджета на некоторые виды товаров и услуг (здравоохранение, образование, правоохранительные органы и др.), а также осуществление трансфертных платежей частным лицам. На практике производство общественных благ

осуществляется государством или муниципалитетом и финансируется за счет налоговых сборов.

· Регулирование или контроль, которые побуждают людей осуществлять или, напротив, прекращать определенную

экономическую деятельность (антимонопольное законодательство, законы об охране окружающей среды и т.п.).

Module 4
FORMS OF BUSINESS OWNERSHIP
Key words
commercial enterprise – коммерческое предприятие
sole proprietorship – индивидуальное предпринимательство 
raise money – добывать денежные средства (инвестиции) 
settle the debts – улаживать долги hire, employ – нанимать
employer – работодатель
employee – сотрудник, работник
dissolve – ликвидировать
retire – уходить в отставку, на пенсию
bear the responsibility – нести ответственность retailing – розничная торговля maintenance – тех.обслуживание partnership – товарищество accountancy – бухгалтерия
real estate – недвижимость
corporation, joint-stock company – корпорация, акционерное общество
fraction – доля
go bankrupt – обанкротиться
Stock Exchange – фондовая биржа salary – оклад, зарплата
CEO (chief executive officer) – топ-менеджер double taxation – двойное налогообложение mismanagement – неэффективное руководство
state-owned corporation – государственное предприятие appoint – назначать (на должность)
privatize and nationalize – приватизировать и национализировать private limited companies – закрытое акционерное общество public limited company – открытое акционерное общество forward or backward integration – интеграция « вверх» или « вниз» horizontal or vertical integration – горизонтальная или вертикальная интеграция
expansion – расширение, укрупнение, рост merger – слияние
takeover – поглощение acquisition – выкуп, приобретение
limited liability – ограниченная ответственность shareholder (BE), stockholder (AE) – акционер bankruptcy – банкротство
property – собственность
profit – прибыль
shares (of stock) – акции
After studying this module, you should be able to answer the following questions:
1. What is a firm?

2. Why do people prefer to form limited companies?

3. What are advantages and disadvantages of major forms of business organizations?

4. What types of integration are used by companies?

5. What is special about a state-owned corporation?

The main types of business organization
Business is a commercial enterprise performing all those functions that govern the production, distribution, and sale of goods and services for the benefit of the buyer and the profit of the seller. The existing forms of business organization enable various branches of industry to adapt to changing conditions and to function more efficiently and profitably. The main three forms of business ownership are sole proprietorship, a partnership, and a corporation.
Sole proprietorship is ownership of a business by a single person. The sole proprietor provides capital to run the business and makes all the decisions. He/she employs other people and is responsible for the success and for the failure of the business. It is the simplest and the oldest form of business ownership.
Advantages:
· It is relatively easy to start this type of business;

· The owner has an incentive to run the firm efficiently as all the profits are his/hers;

· It is a flexible type of business as the owner can quickly respond to changes in the market conditions.

Disadvantages:
· Unlimited liability – in case of bankruptcy the owner may lose all his property including his personal assets including a house/flat, a car, etc. that can be sold to settle the debts of the business;

· A single owner is seldom able to invest as much capital as a partnership or a corporation can obtain;

· Unless the owner has much personal wealth, the business may have difficulty borrowing money in critical times;

· A sole proprietor may also have difficulty hiring and keeping good employees because the business will dissolve when the owner retires or dies.

· The owner faces all the risks, and alone bears all the responsibility for the business.

In many countries this type prevails in such sectors as farming, retailing, repair and maintenance work, personal services (e.g. hairdressing).But in terms of total employment, capital and output this type is relatively unimportant.

A partnership is an association of two or more persons who have agreed to combine their financial assets, labour, property, and other resources as well as their abilities and who carry on a business jointly for the purpose of profit. The agreement the partners usually sign to form an association is known as a partnership contract and may include general policies, distribution of profits, responsibilities, etc.

Advantages are similar to those of sole proprietorship: it is easy to establish a partnership, and this is also a flexible form of business. It is usually easier for partnerships to obtain additional financing because the personal assets of the group are usually larger and the chances of success are higher.

Disadvantages:
· Unlimited liability of each partner for the debts of the business, i.e. complete financial responsibility for losses.

· Partners who wish to retire may find it difficult to recover their investments without dissolving the partnership and ending the business.

Partnerships dominate in such professions as law, accountancy, medical services, real estate business and so on.

A business corporation (AE) is an organization created by law that allows people to associate together for the purpose of profit making. Corporations are also known as joint-stock companies (BE) because they are jointly owned by different persons who receive shares of stock in exchange for an investment of money in the company. Shares represent fractions of the company’s assets such as cash, equipment, real estate, manufactured goods, etc.

Though the corporation is more difficult and expensive to organise than other business forms, it has a number of advantages. Most business people form limited companies. In this case shareholders have the liability only for the amount of money they have invested. If the company goes bankrupt, their personal possessions are not in danger, i.e. they cannot be sold to pay the debts of the company (except in criminal cases).

Most companies begin as private limited companies as the founders invest their private capital (or borrow from banks). Successful, growing companies apply to one of the Stock Exchanges to become a public limited company. After that its shares are traded in different financial markets and anyone can buy shares at the market price.

Advantages:
· Limited liability – if the corporation goes bankrupt, shareholders can lose no more than they have invested.

· Money to operate the business is obtained by the sale of stocks to the general public and this enables the corporation to exist independently of its owners.

· The corporation finds it easier to borrow money from banks and it is also a successful means for attracting large amounts of capital and investing the latter in plants, modern equipment and expensive research.

· Salaries large corporations can offer to managers and specialists are high, and that allows corporations to hire professional and talented CEOs and employees.

Disadvantages:
· A double taxation of profits: taxes are first paid on net income, and then shareholders pay taxes on their dividends;

· Numerous financial reports must be sent to various federal regulatory agencies;

· In large corporations shareholders have no real control over the business and as a consequence there is risk of mismanagement that may lead to bankruptcy.

A state-owned  corporation  has no private shareholders.

Government owns the business and appoints managers to run it. Profits are used for investments. If this type of business is inefficient, government may sell it, i.e. have it privatized (as it happened with some large state-owned companies in the UK in the 1980s).
The purpose of this type is to run an industry which is important for the national economy. For example, such large nationalized industries in the UK as the Port of London (1909), and the BBC (1927). Another purpose of state-owned corporations is to provide important public services at a reasonable price. For example, the Tennessee Valley Authority in the USA is a federal corporation providing power and irrigation services, and flood control since the 1930s.
Public interest requires organization and operation of business to be subject to governmental regulation. Government regulation, particularly in the USA, attempts to prevent the formation of monopolies that totally control a particular branch of industry such as steel, petroleum, or automobile production.
А КАК ЭТО ПО-РУССКИ?
Теории фирмы
В хозяйственной практике термин « фирма»
используется
для
обозначения
образований,
ведущих
коммерческую
деятельность.
Рассматривая фирму в таком аспекте,  можно
определить ее как самостоятельно хозяйствующий
субъект
с
правом
юридического
лица,
созданный
в
установленном законом порядке для производства товаров,
выполнения работ и оказания услуг, на которые имеется спрос
со стороны потребителей, других фирм или правительства.
Фирма представляет собой сложное социально-экономическое явление, и в экономической литературе представлены различные трактовки фирмы.
Неоклассическая теория рассматривает фирму как производственную единицу, деятельность которой можно описать с помощью производственной функции, а цель фирмы состоит в максимизации прибыли. Главная задача фирмы состоит в нахождении такого соотношения ресурсов, которое обеспечило бы ей минимальные издержки производства. Оптимизация размеров фирм связывается с действием эффекта масштаба. Однако исходные базовые предпосылки неоклассической теории фирмы – заданность условий деятельности (совершенство информации, рациональность поведения, стабильность цен), игнорирование внутренней организации – делали ее мало пригодной для решения практических задач.
Институциональная теория фирмы исходит из того, что фирма является иерархической структурой, действующей в условиях рыночной неопределенности. Главная задача анализа в рамках этой теории – это объяснение поведения фирмы в условиях неполной информации, а в центре внимания – причины многообразия видов фирм и их развитие. Данная теория определяет фирму как сосредоточение двух типов контактов: внешних (рыночных), отражающих ее взаимодействие с рыночными институтами, а также внутренних контактов, отражающих особенности внутренней организации фирмы.
Бихевиористские теории (англ. behaviorism > behaviour – поведение) акцентируют свое внимание на активной роли фирм в экономике, их способности не только приспосабливаться к изменяющейся рыночной среде, но и изменять эту среду. Эти теории
сосредоточены на исследовании функционирования внутренних структур фирмы и проблем принятия решений.
Хозяйственная деятельность фирм всегда осуществляется в определенной организационной форме. Основной формой фирмы является предприятие. Несмотря на некоторую общность черт, предприятие и фирма не тождественны. Понятие фирмы шире. Ею может являться любая производственная единица, а к предприятиям относятся лишь те, что опираются на разделение труда внутри производства. Любое предприятие – это фирма, но не всякая фирма является предприятием.
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Формы собственности
Собственность – это та основа, на которой строится вся совокупность экономических отношений в обществе. Право собственности – это совокупность властных прав, регулирующих отношения между людьми, возникающих в связи с существованием благ и их использованием.
Собственность бывает частной и общественной (государственной).
Приватизация – это переход государственной собственности в частную;
Национализация – это переход из частной собственности в государственную.
Цели смены форма собственности:
• Экономические
• Фискальные
• Социальные
• Политические
· России в 1990х годах цели приватизации

были обусловлены переходом от административно-командной экономики к рыночной.

Организационно-правовые формы предпринимательской деятельности
Все многообразие предприятий представляет собой проявление видовых различий трех организационных форм предпринимательства:
1. Индивидуальное предприятие это компания с одним владельцем. Эта форма распространена в розничной торговле и строительстве.

2. Товарищество (партнерство) – объединение двух или более людей, ведущих дело как совладельцы на основе долевой собственности.

3. Корпорация (акционерное общество) – это объединение, основанное на долевом участии в капитале, юридические

права и обязанности которого обособлены от прав и обязанностей участников. В современной экономике именно корпорации играют ключевую роль: при доле в 20-25% в структуре организационных форм корпорации обеспечивают

80-90% хозяйственного оборота в развитых экономиках. Корпорации могут иметь различные формы, но наиболее
распространены акционерные общества:
· Частные и государственные;

· Открытые (ОАО) и закрытые (ЗАО).

Основное отличие последних состоит в том, что акции ЗАО могут продаваться только среди членов общества и с разрешения других акционеров без права продажи посторонним лицам. Акции ОАО могут продаваться на фондовой бирже без согласия акционеров, при этом, каждый покупатель акции становится полноправным членом акционерного общества.
Акция – это ценная бумага, выпускаемая для частных лиц и организаций, которая
обеспечивает долгосрочное долевое финансирование компании.
Обыкновенная
акция.
Акционеры,
владеющие такими акциями,  имеют право на
прибыль,  оставшуюся у компании после выплат
(платежи и налоги), и получают эту прибыль или ее
часть в виде дивидендов.  Держатели обыкновенных акций
имеют право голоса на годовом собрании акционеров.
Привилегированная акция. Имеет фиксированную ставку дивидендов, и ее владельцы имеют первоочередное право на получение дивидендов, но они не имеют право голоса.
Расширение границ бизнеса
Имеется два пути роста фирмы: внутренний и внешний.
Внутренний путь развития медленный естественный процесс, не связанный с изменением организационной структуры предприятия. Он осуществляется через:
1. Выпуск новых акций;

2. Перераспределение прибыли из низкодоходных в перспективные отрасли;

3. Получение банковского кредита.

Внешний путь развития – это приобретение, слияние и

поглощение других фирм. Этот путь связан с такими понятиями как интеграция и диверсификация.
Горизонтальная интеграция – это сосредоточение в фирме предприятий одного вида деятельности на одной стадии производства. Например, сеть магазинов или аптек.
Вертикальная интеграция – распространение деятельности фирмы « вверх» или « вниз», на соседние звенья производственного процесса и/или поставки товара конечному потребителю. Например, фирма по производству мясных изделий может объединиться с производителями мясных пород скота (интеграция « вниз») или с сетью мясных магазинов (интеграция « вверх»).
Боковая интеграции или диверсификация связаны с проникновением фирмы в разнообразные, чаще родственные отрасли. Она бывает двух типов:
Концентрическая диверсификация, когда новые продукты расположены в смежной области. Например, соки и
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безалкогольные прохладительные напитки; стиральный порошок и шампунь.
Конгломератная диверсификация, когда новый продукт не имеет ничего общего с уже производимым. Например, стиральные машины и мобильные телефоны.
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Национальные рыночные модели зависят от ряда факторов:
· Географическое положение;

· Наличие природных ресурсов;

· Исторические условия развития экономики;

· Уровень развития производственных сил и др. Общие черты рыночных моделей:

1. Наличие многообразных форм собственности;

2. Преобладание свободных цен на товары и услуги;

3. Активная предпринимательская деятельность;

4. Определенная система государственного регулирования экономики.

Назовем ряд моделей и их отличительные характеристики. Американская либеральная модель капитализма:

• Малый удельный вес государственной собственности;

• Всемерное поощрение предпринимательства;

• Резкая дифференциация населения по уровню доходов;

• Приемлемый уровень жизни малообеспеченных групп населения;

• Большой   удельный   вес   рыночных   механизмов

регулирования социально значимых сфер жизнедеятельности.

Шведская модель в целом противоположна американской модели.

Японская модель:
• Высокий уровень государственного регулирования экономики;

• Широкое распространение пожизненного найма работников на работу;

• Относительно небольшое различие в уровне зарплат рядовых сотрудников и руководства;

•   Участие сотрудников в принятии решений по вопросам

управленияфирмойиеедеятельностью.
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